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La matrícula en instituciones de educación superior no va en descenso. La percepción de que las IES 
están perdiendo alumnos no es completamente fiel a la realidad. Estamos pasando más bien por un 
proceso de estancamiento de matriculados de primer ingreso y un fortalecimiento de la matrícula en 
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el sector oficial, en detrimento de la del sector privado de educación. Este proceso se agudizó con la 
pandemia debido a las dificultades económicas de las familias y la necesidad de trabajar de los jóvenes, 
lo que disminuyó la matrícula en pregrados (Revista Semana, 29 de mayo de 2021) pero fortaleció la 
formación en otros niveles educativos. Así mismo, la Revista Semana mostró que al fenómeno 
poblacional expuesto “hay que sumarle el hecho de que la educación tradicional es cada vez menos 
atractiva” para la población joven.  
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Sin embargo, el crecimiento acelerado de las instituciones técnicas y tecnológicas no significa que la 
educación universitaria pierda vigencia. La educación a nivel de pregrado sigue siendo predominante 
en el mercado educativo. Las instituciones técnicas y tecnológicas se han fortalecido apostándole a la 
diversificación de la oferta y han tenido éxito en la matrícula de tecnologías y pregrados. Las políticas 
de educación nacional, desde inicios de siglo, reconocieron que el camino a una mayor cobertura 
educativa debía pasar por la “financiación de la demanda” y una “adecuación y flexibilización de la 
oferta”, lo que generó capacidades en instituciones no clasificadas como universidades (De la Hoz y 
Ramos, 2013). Los matriculados de primer ingreso en especializaciones y maestrías vienen 
aumentando. Los estudiantes de doctorado también muestran un aumento significativo pero siguen 
siendo muy pocos en comparación con los demás niveles de formación.  
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Los cambios de tendencia en la educación superior también han impactado a la modalidad de estudio. 
La educación presencial sigue siendo dominante en el mercado educativo; sin embargo, las IES deben 
apuntar a fortalecer lo presencial a su vez que potencian lo virtual como valor agregado. La preferencia 
por la educación presencial, aunque dominante, tiende a disminuir y la matrícula de primer ingreso en 
programas virtuales va en aumento, aunque es pequeña en comparación con la primera. La modalidad 
a distancia (tradicional) ha sido superada por la educación virtual. Cabe destacar que, aunque muy 
pequeñas, en los últimos años algunas universidades han desarrollado programas con modalidades 
duales. Si bien esta modalidad todavía es poco común en formación de pregrado y posgrados, se ha 
convertido en una opción novedosa para los procesos de formación continuada.  
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El contexto cambiante de la educación superior debe llevar a la Universidad a realizar una nueva 
apuesta donde el reconocimiento nacional como institución de alta calidad y el prestigio social de la 
marca sea prioridad. El posicionamiento de los programas presenciales se debe dar en términos de 
calidad, flexibilidad, pertinencia e internacionalización. El desarrollo de programas tecnológicos en 
algunas facultades podría ser pertinente y benéfico para la posterior matrícula en pregrados. En la 
actualidad debemos comenzar a pensar en programas más cortos, con un alto contenido práctico y con 
cursos estratégicos que aporten realmente a la formación y al ejercicio laboral. La reducción de 
materias es una necesidad de los programas así como el aumento en el número de créditos de aquellas 
con alto contenido disciplinar. Finalmente, los cambios generacionales que estamos viviendo deben 
llevar a la Universidad a fortalecer su apuesta virtual y a desarrollar una oferta amplia que responda a 
los diferentes momentos de la vida de los miembros de la comunidad.  
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https://datos.bancomundial.org/indicador/SP.DYN.LE00.IN?end=2020&locations=CO&start=2000
https://datos.bancomundial.org/indicador/SP.DYN.CBRT.IN?locations=CO
https://canalceo.com/fernando-ariza-el-gran-reto-es-como-articular-una-sociedad-envejecida/
http://www.scielo.org.co/pdf/ecoca/n12/n12a05.pdf
https://www.elpais.com.co/educacion/las-cinco-nuevas-tendencias-de-la-educacion-universitaria-despues-de-la-pandemia.html
https://www.elpais.com.co/educacion/las-cinco-nuevas-tendencias-de-la-educacion-universitaria-despues-de-la-pandemia.html
https://revistas.urosario.edu.co/xml/562/56261176001/html/index.html#ref1
https://www2.congreso.gob.pe/sicr/cendocbib/con4_uibd.nsf/124EE685AEA872BF05257E88000D98AB/$FILE/PLANEACION_PROSPECTIVA_MIKLOS_Y_TELLO_COMPLETO.pdf
https://www2.congreso.gob.pe/sicr/cendocbib/con4_uibd.nsf/124EE685AEA872BF05257E88000D98AB/$FILE/PLANEACION_PROSPECTIVA_MIKLOS_Y_TELLO_COMPLETO.pdf
https://www.semana.com/educacion/articulo/aulas-vacias-por-que-cada-vez-hay-menos-estudiantes-universitarios/202100/
https://www.semana.com/educacion/articulo/aulas-vacias-por-que-cada-vez-hay-menos-estudiantes-universitarios/202100/
https://er.educause.edu/articles/2011/2/the-changing-landscape-of-higher-education
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